
Размещение МСП 
на электронной 
площадке Pinkoi

Коммерческое предложение
руководителю экспортного центра



Почему
Pinkoi

Огромный рынок

Аудитория маркетплейса 
прирастает сверхбыстрым 
темпом. Pinkoi становится таким 
же привычным местом, как 
Amazon или Pinterest. 
Пользователи ищут подарки, 
сувениры, ювелирные изделия, 
декор для дома.

Дорогу микробизнесу

Особенность Pinkoi еще и в том, 
что даже одиночные 
предприниматели со штучным 
товаром могут приобщиться к 
экспорту. «Рукоделие» снова в 
тренде. 

Аналог Etsy

Бизнес на западных рынках 
теперь закрыт для продавцов РФ. 
Pinkoi — азиатский аналог Etsy
со своей культурой. Пользователи 
из Японии, Китая, Тайваня тоже 
любят крутые и креативные 
продукты от мастеров. Когда есть 
своя система —  местные отдадут 
предпочтение ей, а не западной 
версии



Алгоритм работы

Мы работаем согласно требованиям РЭЦ 
через цифровую площадку Одно окно.
Все процессы взаимодействия
с предпринимателями автоматизированы 
системой и максимально прозрачны.

Наши сотрудники готовы 
проконсультировать ЦПЭ и МСП 
по сервису Одно окно, чтобы 
работа с партнерами стала 
максимально четкой и понятной

На старте сотрудничества с ЭЦ и предпринимателями
мы проводим первичную аналитику ассортимента, 
рассказываем о подводных камнях маркетплейсов.
Так мы точно определяем релевантную площадку
для размещения и работы предпринимателя.



01  Мы возьмем на себя все работы по 
запуску нового магазина. Мы зарегистрируем 
аккаунт на Pinkoi, корректно настроим 
магазин, а также оптимизируем товары и 
настроим рекламу, чтобы получать заказы. 
Дополнительно обучим менеджера работе с 
площадкой и ведению заказов.

02  Существующий магазин на Pinkoi мы 
тщательно изучим и подготовим подробный 
аудит с рекомендациями, проведем комплекс 
работ по оптимизации магазина и товаров, 
подготовим список трендовых нишевых 
товаров, которые пользуются спросом у 
пользователей Pinkoi.

03  Специалист на всех этапах работы будет 
вести проект, взаимодействовать с 
владельцем магазина. Мы погрузимся в 
нишу и дадим рекомендации согласно 
анализу и нашему опыту. Также мы 
предоставим все необходимые обучающие 
материалы и инструкции для работы с Pinkoi 
и Payoneer. 

04  В течение 1-2 месяцев мы заполним 
магазин и уже в процессе работ начнем 
привлекать первых посетителей. Далее — 
примерный набор работ и стоимость. Смета 
может быть скорректирована после общения 
и понимания, что точно мы берем на себя и в 
каком объеме, а что может сделать владелец.

Запустим магазин «под ключ»



Тариф «Старт»
Полный перечень основных работ 
для запуска магазина на Pinkoi
и привлечение дополнительного 
трафика через Pinterest



№ Задача Стоимость

01 Запуск магазина и первичная настройка (регистрация, политика магазина, профили доставки).
Здесь же готовим список контента, который требуется от владельца (информация о компании и др)

24 000 р.

02 Консультация предпринимателя и заведение финансового аккаунта на Payoneer через удаленный доступ 12 000 р.

03 Сбор семантического ядра до 20 листингов из не более 4-х товарных групп и распределение ключевых фраз
по листингам. Написание тегов, заголовка; указание материалов, категории и заполнение других возможных 
свойств в товарной карточке

45 000 р.

04 Разработка ТЗ для текстов магазина: about, о продавце 12 000 р.

05 Разработка ТЗ для общего структурированного текста-описания для 2 групп товаров 9 000 р.

06 Разработка промо акции и ее промоутирование средствами Pinkoi 6 000 р.

07 Обучение менеджера по работе с площадкой 12 000 р.

08 Поиск трендовых товаров в азиатских странах, на которые формируется спрос.
Подборка идей с ссылками и изображениями 

15 000 р.

09 Разработка фирменного баннера и логотипа магазина 24 000 р.



№ Задача Стоимость

10 Создание и оптимизация бизнес-профиля на Pinterest: добавление не менее 25 изображений, в том числе
и товаров из магазина Pinkoi для получения трафика с этой площадки

12 000 р.

11 Обучение менеджера по дальнейшему развитию магазина на площадке Pinterest 9 000 р.

12 Бюджет на перевод и вычитку текстовых материалов (не более 3500 символов) 5 000 р.

Итого (НДС не облагается) 185 000 р.



Тариф 
«Оптимум»
Все работы тарифа «Старт» + запуск 
рекламы на Pinkoi для мгновенного 
привлечения целевой аудитории



№ Задача Стоимость

01 Все задачи из тарифа «Старт» 185 000 р.

02 Настройка рекламы Pinkoi на оптимизированные товары. Еженедельные корректировки и мониторинг
эффективности рекламной кампании на протяжении 2-х месяцев

24 000 р.

03 Рекламный бюджет на 2 месяца (450 рублей в день) 37 260 р.

Итого 246 260 р.



Тариф 
«Максимум»
Все работы тарифа «Старт » + реклама
+ полная поддержка и сопровождение 
магазина на протяжении 3 месяцев



№ Задача Стоимость

01 Все задачи из тарифа «Старт» 185 00 р.

02 Настройка рекламы Pinkoi на оптимизированные товары. Еженедельные корректировки и мониторинг
эффективности рекламной кампании на протяжении 3-х месяцев

36 000 р.

03 Сопровождение магазина на протяжении 3-х месяцев, включающее:
— Ежедневную обработку входящих запросов от покупателей
— Консультация покупателей по базовым вопросам
(доставка, сроки изготовления и другие)
— Фиксация отправленных посылок и уведомление покупателей
— Запрос на отзыв о сотрудничестве для увеличения рейтинга магазина

99 000 р.

04 Рекламный бюджет на 3 месяца (450 рублей в день) 55 890 р.

Итого 375 890 р.



КЕЙС
ErenTraut — студия по производству изделий из дерева

Мастера делают шкатулки для колец из дерева, деревянные альбомы для фотографий, коробочки для колец, 
кулинарные книги. Ребята активно продавали на Etsy с 2016 года до февраля 2022 года. За это время
им удалось провести 4 078 продаж. За месяц тестирования и освоения нового интерфейса площадки
в aberix получили следующую статистику:

На скриншоте показаны:
● Просмотры страниц магазина — 933
● Количество заказов — 5
● Итоговая сумма заказов — 55,09$ 
● Средняя стоимость заказа — 11,00$
● Подписчики — 6



Давайте 
сотрудничать!

Партнеры Мой Бизнес
по экспортной деятельности

Аккредитованные
сервисные партнеры РЭЦ

В топ-100 Рейтинга Рунета 2021
в разделе интернет-маркетинг

Кирилл Маслевцов
коммерческий директор

kirill@aberix.ru
+7 (8442) 45-94-40 доб. 103

Волгоград


